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La wedding planner, femme-orchestre du mariage

A 27 ans, Vanessa Mauvet, organisatrice de mariages & son compte, mise sur ses
compétences en communication, comptabilité et logistique.

Vanessa Mauvet, 27 ans, fait partie de I'association des consultants en mariage (Assocem) regroupant plus de 900 agences en France. DR
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Diplémée d'école de commerce, Vanessa Mauvet, 27 ans, est tombée dans I'industrie du
mariage par hasard. « A l'anniversaire d'une amie, j'ai rencontré un couple trés stressé,
raconte-t-elle. A 1'époque, je travaillais dans 1'événementiel. Ils m'ont demandé si je
pouvais m'occuper de leur mariage... J'y ai pris gott. »

Wedding planner (organisatrice de mariage en anglais) depuis 2017, la jeune femme
navigue entre Puteaux (Hauts-de-Seine), ot elle vit, et Thionville (Moselle), sa ville
d'origine oti se trouve le siége social de son agence VHCom. Les mariages qu'elle
coordonne affichent un budget de 8 000 a 30 000 €, « hors frais d'agence », précise-
t-elle.

LIRE AUSSI > Trés chers mariages

En l'occurrence, Vanessa touche une commission de 400 & 4 800 €, selon les formules
choisies par ses clients. Celle incluant « toutes les options » prévoit notamment « le
dressage des tables, 'organisation d'un brunch le lendemain, le nettoyage de la salle,
l'accompagnement des futurs mariés aux séances d'essayage », énumeére-t-elle.

L'organisatrice de mariages, qui recrute en CDD des décoratrices, s'appuie sur un
réseau de prestataires : deux grossistes de fleurs, six traiteurs, cinq DJ's... La plupart du
temps, elle travaille seule. « C'est la débrouille, surtout pour la logistique », commente-
t-elle. En témoigne le stockage de son matériel, des housses de chaises aux miroirs,
dans un local familial et un garage en location qui lui sert d'entrepét.

« Baisse d'activité de novembre a mars »

« Pour compenser la baisse d'activité de novembre 4 mars », Vanessa met sur pied
d'autres événements : séminaires, anniversaires... Elle en profite aussi pour démarcher
de futurs mariés, étoffer son carnet d'adresses de prestataires et se former. Récemment,
elle a suivi des cours de décorations florales et appris a célébrer une cérémonie laique.

Newsletter Ca me rapporte -
La newsletter qui améliore votre pouvoir d'achat
Parisien

En 2017, sa micro-entreprise a réalisé 26 ooo € de chiffre d'affaire. « Aumoins 50 %
des recettes sont réinvesties dans la communication », poursuit-elle. Car pour faire son
trou dans ce marché de niche, il faut gagner la bataille d'Internet. Cela passe par des
campagnes promotionnelles sur Facebook et des achats d'espaces publicitaires dans des
magazines spécialisés. Une « vitrine » sur www.mariages.net, un site bien référence,
lui cofite 1 400 € par an et par département. « Entre Paris, les Hauts-de-Seine et la
Moselle, j'ai eu 5 400 visites et 106 demandes de devis », se félicite-t-elle.

En paralléle, Vanessa tente de fédérer « une communauté de futurs mariés qui
cherchent a s'aider » sur Instagram. C'est d'ailleurs sur ce réseau social qu'elle trouve
I'inspiration, auprés de wedding planners américaines aux 250 000 abonnés. « Les
tendances viennent de la-bas, assure-t-elle. En ce moment, c'est nature et champétre
avec des fleurs des champs et de la botte de paille. »



